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Uvod

Na kniznom trhu je velké mnoZstvo motivacnej literatary na témy, ako dosiahnut
uspech, bohatstvo, prestiz. Tato literattira va¢sinou riesi otazku nastavenia psychiky
¢loveka, jeho postojov. MenSie mnozZstvo knih je venovanych praktickym oblastiam,
ako funguju jednotlivé sektory, hlavne finanény sektor, kedZe financie st momentalne
prostriedkom na dosiahnutie mnohych vytyc¢enych Zivotnych cielov.

Vdaka svojej praci sa denne stretdvam s 'ud'mi, ktori majt rézne tarovne vedomosti
o financidch a finanénom sektore ako takom. Jedna skupina st moji klienti
— potenciélni, budtci alebo sti¢asni. Druh4 skupina st 'udia z finanénych institicii,
s ktorymi tspe$ne hl'addm rieSenia potrieb, planov a cielov mojich klientov. Tretia
skupina st moji kolegovia. Prave kvoli tejto vedomostnej réznorodosti som sa rozhodol
napisat knihu, v ktorej sa pokiasim priblizit zaklady fungovania financii. Pevne verim,
Ze kniha pomoze k zdkladnému zorientovaniu sa v jednotlivych oblastiach.

Této kniha je uréena pre kazdého. Cloveku bez irsich vedomosti zo sveta financii
prinesie niekol’ko uZitoénych a praktickych rad do zivota. Skiisenejsiemu da prehlad
a mozno aj motiviciu pre hlbsie patranie po dalSich informaciach. Skuto¢nému
finanénému odbornikovi mozno d4 inSpiraciu na napisanie podobného diela.

V knihe je dvanast kapitol, kazda kapitola je samostatna a nosna. O kazdej kapitole
sa da napisat ucelend kniha v rozsahu aj niekolko sto stran. Na kniznom trhu je uz
viacero publikacii, ktoré rozoberajui niektoré finan¢né oblasti podstatne podrobnejsie
a odbornejsie. Mojou snahou bolo prostrednictvom konkrétnych prikladov priblizit
zéklady z jednotlivych tematickych okruhov, poukazat na vyhody a nevyhody, rizika.

Na zaver mi preto dovol'te vyslovit osobné presvedcenie, ze tato kniha bude pre
mnohych z vas pomo6ckou k vaASmu odbornému rozvoju, usetri vdm peniaze, prinesie
cenné informacie, ktoré prakticky uplatnite vo svojom kazdodennom Zivote, a poméze
k zlepSeniu vasho finanéného zdravia.

Bratislava, november 2012 MUDr. Milan Pavlik, MPH
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1. Peniaze — fakty a myty

»Dajte mi moc vyddvat a ovladat peniaze naroda a potom mi bude jedno, kto robi
zakony.”
Mayer Anselm Rothschild

Peniaze ako hodnota

V stcasnom ekonomickom systéme predstavuji peniaze univerzalnu hodnotu,
univerzalny tovar. Peniaze odzrkadl'uji cenu niecoho — tovar, cena prace, ndklady na
vyrobu, naklady na liecbu... a cenu niekoho. Napriklad v roku 2009 kupil $panielsky
kralovsky futbalovy klub Real Madrid futbalistu Ronalda od klubu Manchester United
za 80 mili6énov libier (pri kurze 1 libra = 1,255 € je to 100,4 miliéna €). Real pritom
shabil platit Ronaldovi ro¢ne 13 miliénov €. Zvykli sme si automaticky na takéto
ocetiovanie svojho okolia a dokonca aj seba samého. Ale nebolo tomu vzdy tak.

Na zaciatku vyvoja l'udskej spolo¢nosti bol vimenny — barterovy obchod. Napriklad
¢lovek dopestoval vel'a melénov, a tak sa rozhodol, Ze ich p6jde vymenit na trh za to,
¢o najviac potrebuje. Cast z nich vymenil za hrnce od hrnéiara, ¢ast vymenil za jablka
a hrusky od ovocinéra a ak mu esSte zvysilo, zvySok vymenil na jarmoku za pekna
Satku pre svoju Zenu ©. Neskor, ked objem tovarov presahoval kapacity transportu,
bolo vyhodnejsie drzat hodnotu v cennych kovoch — v zlate a v striebre. Zacali sa razit
mince. Neskor sa ukazalo, Ze sa pritazké a problematické na prepravu pri velkych
obchodnych transakciach, a tak sa zacali tlacit bankovky. Vznikla papierova forma
penazi. Tieto peniaze boli kryté zlatom, bol to takzvany zlaty standard. To znamena,
7e kazdy papierovy peniaz bolo mozné vyplatit v prislu$nej hodnote v zlate alebo
v striebre. Neskors$ie sa od zlatého standardu upustilo a siéasné peniaze uz nie st
kryté Ziadnou protihodnotou. Je to vSeobecne akceptovana dohoda, Ze peniaze st
univerzalne platidlo, a tak sa aj pouzivaju a tla¢ia. V dnesnej dobe poéita¢ov pozname
peniaze uz aj vo forme vyobrazenych ¢islic na monitore. Napriklad ak platite kartou
v obchode za nakup, transakcia prebehne elektronicky a fyzicky uz dostanete do ruky
len potvrdenku o zaplateni od obchodnika. Peniaze sice prejdia z vasho t¢tu na tcet
obchodu, ale je to len elektronické forma zapisu a prepisu ¢isiel. Svet penazi sa stava
Coraz viac virtualnejsim.

Kym na zaciatku pri barterovom obchode kazdy videl, hmatal, citil, vorial — mel6ny
za hrusky, v sacasnej dobe ma len maéalokto redlnu predstavu o sume napriklad
12 bilibnov eur. Tato suma predstavuje ¢islo 12 a za nim rovnaky pocet ntl, ¢ize
12 000 000 000 000 €. Kapacita chiapania a vnimania finanénej reality u kazdého
¢loveka predstavuje cca 4—5 nasobok jeho prijmu ¢i majetku. Takze ak niekto zaraba
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1000 €, vie si eSte teoreticky redlne predstavit, Ze by zarabal 4 000 — 5 000 €. Vyssie
sumy uz vac¢sinou povazuje za sci-fi.

Uvediem vSeobecny priklad z klasického kriminélneho filmu, kde si inoscovia pytaja
vykupné vo vyske jeden milién americkych dolarov v 100 dolarovych bankovkach.
Toto mnozstvo predstavuje priblizne jeden kufrik plny penazi. Ked tento kufrik
prirovnam k dvanastim bilibnom (napr. americkych dolarov), budem potrebovat
12 miliénov takych kufrikov, aby som dosiahol ¢iastku 12 bilionov USD. Hrajme sa
dalej: Ak sa do jedného kamiona zmesti 12 000 kufrikov s jednym milibnom USD, tak
na prepravu 12 biliénov potrebujeme 1 000 kamiénov. Osobne som v Zivote nevidel
taka velkd kolonu kamionov. Najviac, ¢o som videl, bol rusen, ktory tahal 46 vagénov.
Viem si vSak predstavit, Ze pri elektronickom prevode takejto sumy staéi vytukat tieto
¢isla a Sup, prevod prebehne za par sekiand.

Americky profesor Antony Davies tvrdi, Ze vy$ka dlhu USA bola na konci roku
2011 az 14,7 bilibna USD. Podl'a poslednych sprav vyska staitneho dlhu USA presiahla
v polovici roka 2012 az 15 bilionov USD. Na prepravu 15 bilionov dolarov v kufrikoch
po 1 miliéne potrebujeme 1 250 kamiénov. (Pre ilustrciu: Pri evakuécii obyvatelov
z okolia vybuchu jadrovej elektrarne v Cernobyle bolo potrebnych 1 300 autobusov.)
Akby sme tych 1 250 kamiénov zoradili za sebou a kazdy kamioén by bol dlhy 20 metrov,
vytvorili by sme kolénu dlha vySe 25 km. Je to vzdialenost asi ako z Bratislavy do
Pezinka. Takze keby prvy kamién kolony dorazil do Pezinka, posledny by bol este stéle
v Bratislave. A to som este neratal povinny, niekol'kometrovy odstup medzi vozidlami
idtcimi v kolone.

Vyska statneho dlhu Grécka bola v polovici roku 2012 priblizne 304 miliard €, ¢o je
pri kurze 0,77 € za 1 USD priblizne 400 milidrd USD. Tato ¢iastka je viac ako 37-krat
mensia ako Statny dlh USA (na grécky dlh by ndm teda stacilo len 34 kamiénov ©).

Len pre ilustraciu dodavam, Ze 6 najvacsich americkych bank drzi vo svojich
aktivach sumu v hodnote priblizne 10 bilibnov USD.

Financ¢na gramotnost

S tematikou penazi izko stvisi tematika finan¢nej gramotnosti — inteligencie. Podl'a
prvej verzie Narodného Standardu financ¢nej gramotnosti, ktory vydalo Ministerstvo
financiia Ministerstvo $kolstva SR d1ia 30.10. 2008, je finanéna gramotnost definovana
ako ,schopnost vyuzivat poznatky, zruc¢nosti a skasenosti na efektivne
riadenie vlastnych finanénych zdrojov s cielom zaistit celozivotné finan¢né
zabezpecenie seba a svojej doméacnosti®. Je to sihrn schopnosti, ktoré st
podmienené vekom, rodinou, kultirou, miestom bydliska... Finan¢na gramotnost je
stav siistavného vyvoja, ktory umoziiuje kazdému jednotlivcovi efektivne reagovat na
nové osobné udalosti a meniace sa ekonomické prostredie.
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Na zéklade mojich osobnych skiisenosti a mnozstva preéitanej literatiry na tato
tému by som zhrnul finanént gramotnost (inteligenciu) do tychto piatich bodov:

1/ schopnost rozumiet ¢islam
2/ mat vytvorenu a pouzivat vlastna finanéna stratégiu

3/ poznat a pochopit trh — znamena to vediet rozlisit ponuku a dopyt (niekto
predava a niekto kupuje)

4/ poznat a respektovat zakony — Gctovnictvo, danovy a odvodovy systém
§tatu, pravidla investovania, smernice, ochrana spotrebitela...

5/ vediet uvazovat v savislostiach

Schopnost rozumiet ¢islam

Tato schopnost som dal na prvé miesto, pretoZe ¢iselné vyjadrovanie vo financiach
st ako pismenka abecedy v $labikari pre deti, ktoré sa uc¢ia svoju rodnt re¢. Ten, kto
pochopi stvislosti medzi ¢islami a nauci sa pouzivat zdkladné matematické operacie,
ako su scitanie, odéitanie, nisobenie, delenie a zlomky (percenta), ma pred sebou
najlep$iu cestu ako pochopit aj zloZitejSie finanéné operacie (napriklad zloZené
arocenie, vypocet splatky tveru, vypocet preplatenosti tveru, budicu hodnotu
vynosov). Je to ako ked sa naucime pouzivat re¢ slovom i pismom a potom mézeme
pisat ¢lanky, eseje, poviedky, tvorit basne, romany. Tato schopnost sa da naudit,
len treba mat chut a venovat tomu aj adekvatne mnoZstvo ¢asu. Nie je to nemozné
a dokonca to nie je ani také tazké ako napriklad kvantovd mechanika © alebo
vSeobecna ¢i Specidlna tedria relativity od Alberta Einsteina.

Vlastna financéna stratégia

Kazdy ¢lovek na svete je individualny tvor, ktory mé rad urcité jedlo, pac¢ia sa mu
urcité farby, oblieka sa podla ur¢itého vkusu, ma obltibené cestovné destinacie,
pocava oblibeny hudobny Zaner a tak podobne. To isté plati aj o individudlnom
sposobe vytvorenia si vlastného hospodarenia s financiami — finanénej stratégie. Tyka
sa to ako prijmu, tak aj vydaja financii.

Na dosiahnutie finanéného prijmu bude niekto pracovat ako zamestnanec
— zahradnik, lekar, automechanik, pravnik. Iny bude podnikatel — bude mat vlastna
predajiiu so zahradkarskymi potrebami, sikromni lekarsku ambulanciu, vlastny
autoservis s vlastnymi zamestnancami, sikromnt pravnickd kancelariu s vlastnym
koncipientom. DalSiemu bude vyhovovat pracovat ako investor — bude kupovat
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a predavat napriklad nehnutelnosti, cenné papiere, pripadne bude obchodovat na
burze s komoditami alebo sa venovat forexu (obchodovanie s menovymi parmi).

Finan¢ény vydaj predstavuje vydavky vSeobecného charakteru, ktoré ma kazdy
z nas na stravu, oblecenie, byvanie, cestovné, kultiru, dovolenku atd. Niekto vSak
bude minat viac pefiazi na zdravé potraviny, iny na kultaru (duchovna stravu). Treti
na cestovanie, Stvrty si potrpi na kvalitné znackové a samozrejme drahé oblecenie.
Iny chce mat perfekiné auto, d’alsi si bude kupovat viac knih... Osobitnym typom
vydavkov st vydavky spojené s vlastnym zamestnanim, podnikanim, vlastnou firmou,
investovanim.

Je dobré mat prehlad nad prijmami a vydavkami, aby ich ¢lovek vedel zvladnut
aj v nepredvidanych alebo tazsich Zivotnych situaciach. Vydavky treba optimalizovat,
aby nedoslo k finanénému deficitu (ked’ vydavky prevysuju prijmy, takze sa ¢lovek
dostava do nemilej situacie dlhu). Tematiku financnej stratégie si podrobnejsie
preberieme v nasledujicej kapitole.

Poznat a pochopit trh

Trh sa riadi ponukou a dopytom a jeho vykonnym motorom st peniaze. Takymto
sposobom si méZeme pribliZit aj napriklad trh prace, kde na jednej strane subjekty
svoju pracu pontkaji (ponuka) a na druhej strane ju iné subjekty kupuja (dopyt).
Nech uz sa venujeme ¢omukolvek ako zamestnanci, podnikatelia ¢i investori, nasa
praca (pripadne to, do ¢oho investujeme) sa riadi tiez ponukou a dopytom.

Clovek—zamestnanec pontika svoju pracu, svoje vedomosti, svoj ¢as, svoje schopnosti
a skutsenosti... na druhej strane stoji zamestnavatel, ktory potrebuje zamestnanca,
takZe sa vytvara dopyt po pracovnej sile. Zamestnanec svoje prednosti pontika na
trhu prace, kde sa uchiddza o miesto v dobrej firme, u dobrého zamestnavatel’a, ktory
sa mu v pripade, Ze ho zamestna, adekvatne odmeni za jeho Cas, pracu, kvalifikaciu,
skdsenosti... Na oplatku mu zamestnanec bude kvalifikovane ,sltzit” ako pracovna sila.

Obdobna situicia je aj pri podnikateloch. Podnikatelia zvyc¢ajne nemajt svojho
zamestnavatela (neberiem teraz do tGvahy, ak niekto pracuje pre nejaka firmu na
Zivnost a odvody si plati sdm), ale maja svojich klientov, ktori st odberatelmi ich
prace. Napriklad obuvnik, ktory pracuje ako Zivnostnik a ma mala opravoviiu obuvi,
kde prijima svojich zakaznikov. Kazdy den prijima nové objednavky na opravu
poskodenej obuvi a za mnozstvo a kvalitu svojej prace je od zdkaznikov plateny. Mo6Ze
mat vlastny cennik prace s ocenenim jednotlivych vykonov, aby klient vedel, kolko
a za ¢o bude platit. Samozrejme, tym Ze podnikatel nie je zamestnancom a nepobera
pravidelny plat, musi sa viac usilovat, aby zarobil a presadil sa medzi konkurenciou.
To znamen4, Ze musi pontknut naozaj to, o ¢o je zaujem (dopyt), pripadne i nieco
navyse, aby nesedel vo svojej opravovni obuvi sdm so svojim naradim a nostalgickymi
spomienkami na viziu krasnej budicnosti, ktora je uz, Zial, minulostou.
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V pripade investora je situacia trosku ina a eSte aj tu st rozdiely v zavislosti od
toho, s ¢im investor obchoduje. Kym zamestnanec a podnikatel v kone¢nom dosledku
pontkaja svoju pracu a niekto si ich pracu ,kupuje“ (zamestnavatel, klienti), investor
kupuje a predéva ,,tovar®. Tymto tovarom moze byt zlato, cenné papiere, obchodovanie
s menovymi parmi, nehnutelnostami atd. Vo vSeobecnosti je zauzivand myslienka,
Ze ak nieco lacno kiipim a potom to draho predam, tak na tom zarobim. V stGéasnej
dobe technologickych vymozenosti tento mytus uz plati aj naopak, ¢iZze niec¢o draho
predam a potom to lacno kipim a aj tak zarobim. Investor je teda postaveny pred
obe moznosti (ponuka a dopyt) sti¢asne — kedy kupit, ¢i predat dany tovar? Pdjde
jeho cena dole, alebo bude stipat? Pre investora je poznanie trhu kl'a¢ovou otézkou
prezitia, ked’Ze sa pohybuje na oboch jeho péloch (ponuky a dopytu) sticasne.

Poznat a respektovat zakony

Zakony st ako pravidla — napriklad v spoloc¢enskych hrach, v cestnej preméavke,
pripadne v $porte. Pri poznani a dodrziavani pravidiel je mozné hrat fér bez toho, aby
nés niekto oklamal. Vieme vyuzit pravidla vo svoj prospech. Ako sa hovori: ,Neznalost
zdkonov neospravedliiuje“, a pri peniazoch to plati naozaj niekolkonasobne. Na
nevedomost v zdkonoch méze doplatit skutoéne ten, kto sa v nich nevyzna, pripadne
ich neresSpektuje. Je to ako ist autom v protismere a tesit sa, Ze zatial je vSetko OK.
Podl'a mna je to skor postoj samovraha alebo blazna.

Tak¥e je dobré vo vlastnom zaujme nastudovat si zadkony. Zacal by som Ustavou
SR, urcite si treba pozriet aj Obc¢iansky zakonnik, pripadne Obchodny zakonnik, aby
mal ¢lovek asponi aky—taky prehl'ad. VSetky tieto zakony st dostupné na internete,
dajt sa stiahnut, vytlacit, a kto absolvoval minimalne prvy stupeti zakladnej Skoly — aj
precitat. VZdy je dobré sledovat poslednt novelizaciu daného zakona, aby sme mali
aktualne platné informécie.

Tak isto je dobré mat aj prehlad v legislative toho sektoru, v ktorom sa
pohybujeme:

zamestnanec — zakonnik prace, ochrana spotrebitela, datovy a odvodovy
systém

podnikatel’ — Zivnostensky zakon (zédkon o zivnostenskom podnikani), zaklady
Gctovnictva, dafiovy a odvodovy systém

investor — zakon o kolektivnom investovani, dafiovy a odvodovy systém
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TABUEKA 1.1 PrehPad niektorych délezitych zakonov

Zakon €. 40/1964 Z. z. Obciansky zakonnik

Zakon €. 311/2001 Z. z. Zakonnik prace

Zakon €. 250/2007 Z. z. Zékon o ochrane spotrebitela

Zé&kon €. 455/1991 Z. z. Zakon o Zivnostenskom podnikani

Zé&kon ¢. 595/2003 Z. z. Zakon o dani z prijmov

Zakon €. 203/2011 Z. z. Zakon o kolektivnom investovani
Zakon €. 483/2001 Z. z. Zakon o bankach

Zékon €. 186/2009 Z. z. Zakon o finanénom sprostredkovani a poradenstve

Samozrejme, pri podrobnejSom pohlade na sektory zamestnanec, podnikatel
a investor existuju este dalSie platné zakony, ktoré Specificky upravuja zaleZitosti
vykonu konkrétneho povolania. Napriklad pre vojakov — Zakon o $tatnej sluzbe
profesiondlnych vojakov a prislusnikov ozbrojenych sil SR, pre podnikatelov
poskytujicich sluzby — Zakon o podmienkach predaja vyrobkov a poskytovania sluzieb
na trhovych miestach, pre investorov ktori obchodujt napriklad s nehnutelnostami
— Zakon o dani z prijmov pri predaji nehnutelnosti. Je toho pomerne dost, ¢lovek
sa udi cely Zivot. Hned mi ziSiel na um stdruh Lenin, ¢o myslite pre¢o? (odpoved:
Pripisuje sa mu autorstvo citatu: U¢it sa, ucit sa, ucit sa!)

Preco je doleZité poznat zakony?

Uzatvaranie zmliv — napr. s finanénymi inStitGciami, zamestnaneckych zmlav,
zmlav o spolupréci, zmlav o dielo, dohdd o vykonani préce, je dvojstranny pravny
akt. To znamena, Ze v pripade sporu sa rieSia veci na side. Ak sa ¢lovek chce vyhnat
sporom, komplikacidm a problémom — je najlep$ie predchadzat im, a to adekvatnym
prehladom v zikonoch v prisluSnom odvetvi. UZ som spominal: ,Neznalost
neospravedlnuje.”

V ramci Ministerstva spravodlivosti SR posobi Komisia na posudzovanie
podmienok v spotrebitel’skych zmluvach, ktora sa zaobera podnetmi ob¢anov
na nekalé obchodné praktiky a vSeobecné zmluvné podmienky, ktoré sa podla nich
v rozpore so zdkonom. Komisia v§ak méZe konat aj z vlastného podnetu. Kontakt na
tato komisiu najdete na internetovej stranke Ministerstva spravodlivosti SR.
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ZAKLADY FINANCNEHO ZDRAVIA

UvazZovanie v stislostiach

Predstavte si, Ze mate pred sebou skladacku, rozlozent na 1 000 jednotlivych
dielikov. Méte aj obrazok, ktory mé skladacka predstavovat — obraz Mony Lisy. Ste
na zaciatku a idete dévat dielik po dieliku k sebe a pomalicky skladaf celkovy obraz.
Presne tak sa da opisat aj uvazovanie v stvislostiach. Treba vediet, ¢o k ¢omu patri
a ako sa to mé dat dohromady. Celkovy obraz sa vytvara postupne. Skasate, ¢o k comu
patri, ¢i sa to tam hodi, ¢i to dava zmysel. Presne tak vyzera aj Zivot, ked sa ¢lovek uéi
pohybovat sa v udskej spolo¢nosti, vytvara si vzfahy, zac¢ina pracovat ¢i podnikat.
Mozaika zivota sa postupne sklada a zac¢ina naberat reélne ¢rty budtceho obrazu.
Obdobne to plati aj vo svete financii, kde je spravne uvazovanie v suvislostiach

X3 2

adekvéatne finanéne ,odmenené”“ a nespravne uvazovanie ,,penalizované®.

Moézeme rozumiet ¢islam, mdZzeme mat vytvorent vlastnt finanént stratégiu,
mozeme chipat trh a poznat zakony, moZeme vediet uvazovat v suvislostiach, ale
kym to aj nerobime fyzicky v redlnom svete, ako hovoria bratia Cesi — ,skutek utek®.
Vsetky nahromadené vedomosti, zruénosti, poznatky st zbyto¢né, kym sa neuveda do
praxe. Je to, ako ked ¢lovek vie, ako zarobit velké peniaze, ale v skuto¢nosti ich nema,
lebo nepodnikol Ziadne kroky k ich zarobeniu. TakZze hor sa do prace ©!

Finanéna nezavislost

Kazdy ¢lovek, ktory si zaraba na svoje Zivobytie, sa chce mat dobre. Slovo ,,dobre”
moZe pre niekoho znamenat splatitf na ¢as svoje Géty a eSte nieCo usSetrit, dostat sa
z dlhov, stabilizovat sa finan¢ne. Pre iného to moZe znamenat krasny velky dom, vilu,
chatu, nové krasne auto, drahé dovolenky, vela peniazi na u¢te a nemusiet chodit do
prace... Samozrejme pre duchovnejsich I'udi méze slovo ,,dobre” predstavovat zdravie,
moznost tvorivej sebarealizacie, pekné vztahy s l'udmi ¢i v rodine, mat vysnivaného
partnera ¢éi partnerku, vzdelavat sa na rozliénych kurzoch atd’. [udia maja svoje sny
v oboch svetoch — v hmotnom aj duchovnom. A kedZe financie st prostriedkom na
uskuto¢nenie mnohych snov, logicky z toho vyplyva, Ze je dobré mat viac petiazi. Mnohé
z cielov sa daja kapit priamo, iné sa daja prostrednictvom financii do zna¢nej miery
ovplyvnit. Prave o tom je finan¢na nezavislost. Ak bude mat ¢lovek dost penazi, tak sa
finan¢ne postara o sny, ktoré sa daja kapit. A na tie, ktoré sa kapit nedaju, si rezervuje
viac ¢asu a bude sa im venovat. Dostatok financii mu totiz zabezpe¢i ¢asovii slobodu.

Kedy je ¢lovek uplne finanéne nezavisly?

Odpoviem prikladom. Kedysi som ¢ital knihu o bohatom, asi patdesiatrocnom
cloveku, ktory si povedal, Ze uZ ma dost svojho majetku a hmotného bohatstva,
a rozdal ho na dobrocinnost. Rozdal 90 % svojho majetku. Z toho, ¢o mu ostalo, zil
pokojne az do svojej smrti. Ten mily pan urcite nevlastnil jedno staré auto, chatr¢ na
kopaniciach a poslednych 20 eur v deravom vrecku ©.
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